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Przedmowa 

Wprowadzenie 

SEKCJA I. Tworzenie Twojego ruchu 

Stawanie się ekspertem 

#1 Zyskiwanie pewności siebie 

#2 Uczenie Twoich formuł 

#3 Trzy główne rynki lub pragnienia 

Nowa okazja (Twoja oferta) 

#4 Nowa okazja 

#5 Więcej pieniędzy z tej samej formuły 

Przyszłościowy cel (Twój ruch) 

#6 Przyszłościowy cel 

SEKCJA II. Budowanie przekonania 

#7 Most olśnienia 

#8 Dwie podróże bohatera 

#9 Skrypt mostu olśnienia 

#10 Cztery główne historie 

SEKCJA III. 10 x sekretów — sprzedaż jeden do wielu 

#11 Formuła perfekcyjnego webinarium („Perfect Webinar") 

#12 Wielkie domino 

#13 Trzy sekrety 

#14 Pakiet i zachęty 

#15 Zachęty próbne 
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SEKCJA IV. Stawanie się przewodnikiem 
dla wymarzonych klientów 290 

# 1 6 Testowanie prezentacji na żywo 293 

#17 Doskonałe webinarium w skrócie 310 

# 1 8 Doskonałe webinarium w 5 minut 318 

#19 Umieszczanie tajników eksperta na Twojej drabinie wartości 323 

Zakończenie 335 

Przypisy 338 

Podziękowania 342 

O autorze 344 
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